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百亿资产包销售说明书
一、客户画像及痛点
答：1、无力偿还债务的债务人
2、 打赢官司，有判决书，却拿不到钱的债权人
3、 有法院资源的人
4、 有城投公司及政府资源的人
2、 业务类型
答：1、债务加入
2、与城投公司合作
三、服务结果
答：1、帮助债务人清偿其债务，同时债务人无需额外花钱。
2、帮助债权人实现债权，拿到欠款。
3、协助法院化解债务纠纷、执行法官完成结案，提升结案率，维护社会和谐稳定。
4、帮助城投公司增加营收，更好实现其作为政府和市场之间的链接职能，并发挥积极作用。
四、为什么可以100%交付
答：1、债务加入，是民法典552条明文规定，该业务合规合法。
2、 资产包的来源有保障。
3、 仅需按照法定流程，同时找到有条件的司法机构推进即可。
4、 城投公司，国企背景做背书，负责体制内沟通协调保证落地。
四、如何展业
答：债务加入的流程：
1、代理商、债务人或者债务企业能够和法院执行局达成以下共识:允许债务人或者债务企业以债务加入的方式偿还债务，按回款结算固定比例，债务加入业务启动。
2、明确股权结构，债务人或者债务企业、代理商、律源通各占5%，银侨及投资人占85%，整合资源。
3、资产包，是债务加入的核心资产，用于后续执行回款。资产包由银侨投资及投资人投资购买，代理商无需出资。
4、有限公司申请债务加入，债权人向法院申请强制执行，推动债务处理。
5、法院介入对资产包资产进行冻结查封，保障各方权益。
6、个债资产包执行回款，按股份比例分取，多方共赢。债权人债权回款成功，债务人偿还完毕，执行局结案，银侨投资及投资人获得投资款及收益。
城投公司合作要点：
1、 城投等负责解决当地法院批量诉前保全的难题。
2、 按照案件数量获取合作费用:
1万件 --60元/件
1-3万件 --70元/件
3万件以上 --80元/件量大可议，最高100元/件。
3、银侨与城投等公司合作购买个债资产包，明确双方职
责与流程。
4、银侨承担资产包购买费用、诉讼费用，整理材料，安排调解与执行，确保合作顺利进行。
5、城投等以公司名义购买资产包，协调法院批量诉前保
全或立案，推进试案与合作，试案成功批量启动。
五、业务收益怎么分配？
答：1、债务加入的。
举例说明，张三欠李四500万，已经法院判决，到执行阶段，法院同意债务加入，并顺利执行完成500涉案款。
[bookmark: _GoBack]代理商王总（商务总监）做了这个500万的债务加入单子，王总按照职级将获得佣金收入：500万X20.5%=102.5万
3、 城投公司合作，
举例：代理商王总（商务总监）联系了某城投公司并和银侨合作，成功试案后，启动批量诉保业务，一天10000件。
城投公司收入：10000X60=60万，代理商王总（商务总监）业绩：10000X30=30万，按照王总职级获取佣金：30万X20.5=6.15万。
六、代理商的分润体系介绍
答：1、代理商（经理）20%分润（需扣除2%的税费和2%的管理费，实发16%）
2、代理商（总监）25%分润（需扣除2%的税费和2.5%的管理费，实发20.5%）
3、代理商（优秀总监）30%分润（需扣除2%的税费和3%的管理费，实发25%）
4、总监管理费累计扣除100万之后，不再扣除
5、管理岗位：政策委员会6.5%分润（由政策委员会负责分配）（包含执行院长3%的帮扶费用）；
总监管理费的10%【分润政策委员会获得80% ，20%为丰锐文化传媒（培训总公司）获得】
6、管理岗位：培训省公司6.5%分润（由培训省公司负责人负责分配）（包含执行院长3%的帮扶费用）；
总监管理费的10%【分润省培负责人获得80% ，20%为丰锐文化传媒（培训总公司）获得】
7、管理岗位：办事处负责人 20%分润（需扣除2%的管理费，实发18%）
七、成交流程
答：1、代理商跟意向客户讲解、沟通
2、 代理商和债务人、法院沟通初步完成
3、市场部建群推进、答疑
4、成立公司，注入资产、申请执行、后端交付团队介入。
5、结案按约定分钱。
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