纾困融资要求

针对纾困的企业是这样的：

企业纾困，企业重组

背景与战略定位

当前经济环境下，大量中小企业面临三重困境：

· 资金困境：银行抽贷、民间高息、现金流断裂，却不知道如何优化债务结构。

· 资产困境：核心资产被负债拖累，明明有技术、有订单，却无法融资、无法扩张。

· 转型困境：老板懂业务不懂资本，懂生产不懂重组，缺乏系统性的纾困方案。

基础画像

1.有限公司（最高峰时5000万以上营业额）

2.成立时间3年以上

3.必须真实经营

4.已经无法通过银行（民间）融资解决问题

5.老板，股东，实控人有决心解决现状

6.行业要求：实体行业，房地产行业也可

7.业务可行性：有正在生产订单或者流失订单能恢复

8.负债较高，现金流已经严重短缺，不再想以贷养贷

9.地区：大湾区注册企业

10.客户前期需要准备资料：企业简介，企业征信，法人股东个人征信，资产情况说明

困境企业

提供系统性纾困重组方案，建立纾困名录化债。保住资产，保住现金流。减掉以往债务轻装启航。

1.轻度纾困：现金流紧张，应收应付积压，到期贷款无法偿还，未逾期，有厂房/设备抵押

2.中度风险：逾期1-6个月，多银行交叉授信，未起诉，老板愿意盘活

3.重度重组：已查封，涉执行，即将被拍卖，清算受偿率极低，有核心资产/订单

客户概括：负债较高，资不抵债，马上面临逾期或者已经逾期，企业有订单却没有现金流

一站式解决企业融资，包括企业信用贷（税票贷，订单贷，中标贷）、科创贷（专精特新/高新企业，申报+助贷）、抵押贷、融资租赁（直租，回租）、供应链融资（代采或货押、账期后托，应收账款保理或商票贴现）、国内电商融资（B2C及B2B账期保理），出口及跨境电商融资（出口贷，跨境电商流水贷，B2C跨境电商账期提前收款，B2B出口应收账款保理）、保函、大对公短期资金业务等

